
Aufschlagen.

Professionelles Praxismarketing – ein Katalog, viele Möglichkeiten.

Staunen. Lächeln.
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... die Zahnarztdichte in Deutschland im Vergleich mit anderen Ländern 
auf einem überdurchschnittlich hohen Niveau liegt? Patienten können 
heute aus einer Vielzahl praktizierender Zahnärzte wählen - damit wächst 
Ihr Konkurrenzdruck stetig. Auch Sie müssen sich im Dienstleistungssek-
tor behaupten und zeigen, dass Sie die richtige Wahl sind. Doch anders 
als im Produktmarketing können Sie nicht mit den frischesten Erdbeeren, 
dem neuesten Smartphone oder einer schicken Armbanduhr locken. Was 
bekommen Ihre Patienten für ihr Geld, außer dem Versprechen, dass alles 
besser wird? Wie können Sie Patienten mit diesem Versprechen für sich 
gewinnen? Die Antwort liegt im professionellen Marketing.

„Wussten Sie, 
          dass ...“

dental EGGERT ist Ihr Partner bei der richtigen Vermarktung Ihrer Praxis. 
Zahnärzte und Fachzahnärzte vertrauen bereits seit 1982 auf unser Fach-
wissen und erfahrenes Expertennetzwerk. Als ausgewiesene Praxis-Prak-
tiker sind wir immer am Puls der Zeit und kümmern uns nicht nur um 
die Praxisgründung, Instandhaltung und Weiterentwicklung Ihrer Nie-
derlassung. Wir sind auch ihr kompetenter Partner für Ihr erfolgreiches 
Praxismarketing. Profitieren Sie von einer Vielfalt an professionellen Den-
tal-Dienstleistungen sowie passgenauen Lösungen für Ihre Traumpraxis. 
Zuverlässig und schnell unterstützen wir Sie in der täglichen Arbeit, denn 
als Zahnarzt helfen Sie Menschen und dabei wollen wir Sie unterstützen.

Bauen Sie auf unsere Expertise, damit Sie mehr Zeit und Energie in 
Ihren Beruf und Ihre Patienten investieren können – es wird sich für 
Sie auszahlen.

Ihr dental EGGERT – Team
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Corporate Design
Wie soll Ihr Patient Sie wahrnehmen? 
Erstellen Sie die optische Klammer um all 
Ihre Kommunikationsmittel. Mit Ihrem 
Logo, einer einheitlichen Farbgestaltung 
und abgestimmten Schriften treten Sie pro-
fessionell an Ihre Patienten heran.
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Warum Marketing?
Bei der Suche nach einem neuen Zahnarzt 
hat der Patient die Qual der Wahl. Wir zei-
gen Ihnen, wie Sie mit dem richtigen Marke-
ting auf sich aufmerksam machen und das 
Vertrauen der Patienten langfristig binden 
können. 

S. 6

Praxis-Pakete
Einfach und perfekt: Unsere professionellen 
Komplettlösungen für Ihr Marketing. 
Sie haben die Wahl zwischen einem 
reduzierten Startpaket Small, der umfang-
reichen Medium- Variante oder dem 
Rundum-sorglos-Paket Large.

S. 34
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TIPP

Rechtssicher unterwegs! 
Alle Leistungen in Übereinstimmung 
mit dem HWG (Heilmittelwerbegesetz).
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Aktuell praktizieren rund 70.000 Dentalmediziner in Deutschland – ganz 
egal in welcher Region Sie Ihre Praxis gerade eröffnen oder überneh-
men, Sie werden garantiert nicht der einzige Dentalmediziner sein.

Der Patient steht vor der Qual der Wahl bei der Suche nach dem Zahn-
arzt seines Vertrauens. Woher soll er wissen, bei wem er am besten 
aufgehoben ist? Erleichtern Sie ihm diese Entscheidung! Mit dem ge-
zieltem Marketing machen Sie auf sich aufmerksam, hinterlassen einen 
positiven Eindruck noch bevor der Patient das erste Mal in Ihren Pra-
xisräumen war und bestätigen diesen wenn er das erste Mal in Ihrem 
Wartezimmer sitzt – so einfach können komplexe Entscheidungen sein. 
So einfach behaupten Sie sich erfolgreich im Wettbewerb. 

Professionell

Mit unserer langjährigen Erfahrung in der Dentalbranche und in 
Zusammenarbeit mit unseren Marketingexperten haben wir die 
Expertise und das Knowhow für Ihr Praxismarketing.

Individuell

Wir lernen Sie kennen, Sie teilen uns Ihre Wünsche mit, wir setzen sie 
um. Bei uns gibt es nichts von der Stange. Individuell an Sie und Ihre 
Bedürfnisse angepasst erhalten Sie von uns Ihr Marketing-Paket.

Effizient

Unsere Marketingexperten kümmern sich um Ihre Markenkommuni-
kation – Sie kümmern sich um Ihre Patienten. So erhalten Sie ein
perfekt abgestimmtes Marketingpaket und können sich ungestört auf
Ihren Berufsalltag konzentrieren.

 

Wir haben den Schlüssel zu Ihrem 
Marketing-Erfolg
Corporate Identity, Suchmaschinenoptimierung, Social Media und Content Marketing 
– das kostet Zeit und verlangt Knowhow. Mit dental EGGERT haben Sie den perfekten 
Partner an Ihrer Seite – einfacher war Praxismarketing für Dentalmediziner noch nie.„Komplexes kann so 

    einfach sein.“

Marketing ist:
– Ihre gesamte Erscheinung nach innen und nach außen.
– Ihre Website.
– Ihr Flyer und Ihre Visitenkarten.
– Ihr Praxisteam und deren Werte und Normen.
– alles, mit dem Patienten auf Sie aufmerksam werden. 

Egal wo der Patient auf Sie trifft – mit dem richtigen Marketing strah-
len Sie Professionalität, Sympathie und Kompetenz aus. So gewinnen 
Sie Schritt für Schritt das Vertrauen neuer Patienten und binden diese 
langfristig an Ihre Praxis. Sie werden sehen: die tägliche Pflege macht 
sich bezahlt.

Marketing für Ihre Praxis –
wie die tägliche Pflege Ihrer Zähne
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Corporate Design – die wichtige 
Basis für Ihren Kommunikationserfolg

Sie brauchen Visitenkarten, Flyer und ein Praxisschild an der Tür? 
Dann ist das Corporate Design Ihre optische Klammer um all Ihre Kommu-
nikationsmittel. Das Corporate Design ist Teil Ihrer Identität und definiert 
wichtige Elemente für die Gestaltung Ihrer Praxis, wie Logo, Farbwelten 
und Schriftarten. Eine möglichst hohe Wiederkennung hilft Ihnen bei der
Patientengewinnung und –bindung. 

Fragen Sie sich einmal selbst – Wie wollen Sie von Ihren Patienten wahrge-
nommen werden? Ein professionelles optisches Auftreten ist das Spiegel-
bild Ihrer Fachkompetenz und vermittelt Ihren Patienten Sicherheit und 
Kontinuität. Bilden Sie jetzt die Basis für das Vertrauen Ihrer Kunden und 
Neukunden.

„Starten Sie jetzt mit dem Herzstück:  
  Ihrem Erscheinungsbild.“

Schrift und Farbe

Wiedererkennung im Vorbeigehen: Schrift und Farben einheitlich eingesetzt 
werden schnell zum Eyecatcher. Zusammen mit unseren Designern finden 
wir Ihre Farbwelt und setzen Sie optimal in Szene.

Grafikelemente

Die Anforderungen an gutes und hochwertiges Design steigen kontinuier-
lich. Mittels grafischer Elemente können Ihre Medien veredelt und Akzente 
gesetzt werden. Vertrauen Sie unseren Kreativköpfen.

Logo

Passend zu Ihrer Praxis und Ihrer Philosophie erstellen Ihnen unsere 
Designer ein Logo, welches einheitlich auf Ihren Kommunikationsmedien 
zum Einsatz kommt. Ganz nach Belieben kann dies eine reine Wortmarke 
sein oder auch ein Signet enthalten.

Corporate Design

Ihre Individualität behandeln wir individuell

Wir stellen Sie nicht vor vollendete Tatsachen - wir möchten, dass Sie
rundum zufrieden mit Ihrem neuen Erscheinungsbild sind. Deshalb erstellen 
wir Ihnen unterschiedliche Logoentwürfe, sowie diverse Grafikelemente, die 
alle individuell an Sie und Ihre Marke angepasst sind. 
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Ob Flyer, Visitenkarte oder Plakat – Printprodukte sind ein Muss für Ihre 
Geschäftsausstattung. Besonders im Praxisalltag finden sie seit Jahrzehn-
ten eine sehr hohe Verbreitung. Von der Patientenmappe bis hin zu Aus-
lagen im Wartezimmer. Als Informationsquelle sind sie unverzichtbar in 
Ihrer Praxis und punkten mit einem großen Vorteil: die Glaubwürdigkeit. 
Das bedruckte Papier erst einmal in Händen, beschäftigen sich viele Men-
schen ausführlich mit der verlässlichen Informationsquelle. Die gute „alte 
Schule“ besticht noch immer durch ihren ganz persönlichen Charme. Ge-
meinsam mit unseren Marketingexperten können auch Sie von den Vor-
teilen der bedruckten Welt profitieren und Ihre Bekanntheit steigern. Wir 
finden die maßgeschneiderte Lösung für Ihre Praxis.

Der Klassiker unter den Werbeträgern

Print Marketing

„Machen Sie Ihre   
   Individualität 
   greifbar.“

So einmalig

wie Ihr 

Fingerabdruck.
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Einseitig bedruckte Visitenkarte, 350g

 

Beidseitig bedruckte Visitenkarte, 350g 

 

4-seitig klappbare Visitenkarte, 350g

Beispiele: Beispiele: Beispiele:

Einseitig bedruckter Briefbogen, DIN A4, 100g

Beidseitig bedruckter Briefbogen, DIN A4, 100g

Visitenkarten individuell für Mitarbeiter?

Kein Problem! Für jede weitere Person passen wir Ihnen Name  
und Kontaktdaten gerne an. 

Visitenkarten
Zeigen Sie Ihrem Gegenüber wer Sie sind und hinterlassen 
Sie einen professionellen ersten Eindruck: Visitenkarten 
sind das gängige Medium Kontaktdaten schnell und 
unkompliziert auszutauschen. Mit einer hochwertigen 
Gestaltung machen Sie garantiert alles richtig.

• Individuelle Gestaltung angepasst an Ihr 
 Corporate Design 
• Kurz und übersichtlich: die wichtigsten Kontaktdaten 
 im Scheckkartenformat
• Von Hochwertig bis Luxuriös: Auf Anfrage mit exklusiven 
 Veredelungen 

Briefbogen
Ihre Briefe sind mehr als ein reines Kommunikationsmit-
tel – Sie helfen Ihnen auch ein stimmiges Gesamtkonzept 
zu visualisieren. Ihre Post wird garantiert unter die Lupe 
genommen. Ob Rechnung oder Befund: Nutzen Sie diese 
Aufmerksamkeit.

• Individuelle Gestaltung angepasst an Ihr 
 Corporate Design
• Schnell versorgt mit Kontaktdaten und rechtlich 
 relevanten Informationen
• Von Hochwertig bis Luxuriös: Nach DIN genormt oder 
 auf Anfrage im exklusiven Format 

Umschläge
Wiedererkennung beim Griff in den Briefkasten. Heben Sie 
sich ab von unerwünschter Werbepost und verpacken Sie 
Ihre Briefe mit Stil. Bereits Ihr Logo auf den Umschlägen 
hilft Ihren Kunden beim Sortieren der Post. Nicht verges-
sen: Der erste Eindruck zählt.

• Individuelle Gestaltung: Die passende Hülle für 
 Ihren Briefbogen
• Wahlweise mit oder ohne Sichtfenster
• Im klassischen DIN lang oder auf Anfrage im
 exklusiven Format 

Print Marketing  |  Praxisausstattung

Briefumschlag, einseitig bedruckt, DIN lang ohne Fenster, 80g

 

Briefumschlag, einseitig bedruckt, DIN lang mit Fenster, 80g

TIPP
Das spart Zeit! Damit auf Ihrem indivi-
duellen Briefpapier auch alles sitzt wo 
es soll erstellen wir Ihnen gerne eine 
Word-Vorlage.

*
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Print Marketing  |  Praxisausstattung

Privatrezept
Wann überreichen Sie Ihren Patienten das Rezept? 
Zusammen mit einer Terminkarte oder Ihrer Visitenkarte? 
Oder Ihrem neuesten Flyer? Ziehen Sie Ihr Gestaltungs-
konzept von A bis Z auf allen Unterlagen durch - für eine 
klare Message an Ihre Kunden.

• Individuelle Gestaltung angepasst an Ihr 
 Corporate Design
• Beste Papierqualität für problemlose Beschriftung in 
 Ihrem Praxis-Drucker
• Wahlweise als einzelne Rezeptblätter oder zum 
 Block verleimt

Notizblöcke
Ein dringender Rückruf oder eine kleine Gedankenstütze: 
Notizblöcke sind Ihre täglichen Begleiter im Berufsleben. 
Schnell zur Hand halten Sie kurze Informationen auf Ihrem 
Schreibtisch für Sie parat – ein besonderer Hingucker, 
wenn sie Ihr Design aufgreifen.

• Individuelle Gestaltung angepasst an Ihr 
 Corporate Design
• Einheitliches Erscheinungsbild bis ins 
 letzte Detail
• Klein, groß, rund, eckig: Auf Anfrage in 
 verschiedenen Formaten erhältlich

Terminkarten
Verabschieden Sie Ihre Kunden mit der Erinnerung an das 
nächste Wiedersehen. Ob die Karte nun an den Kühl-
schrank geklemmt oder an die Pinnwand geheftet wird. Ein
kurzer Blick genügt, um dank Ihrem Corporate Design Ihre 
gesamte Praxismarke wieder ins Gedächtnis zu rufen.

• Individuelle Gestaltung angepasst an Ihr 
 Corporate Design
• Wiedererkennung im Nu: Termin, Logo, Kontaktdaten
• Im Visitenkarten-Format oder als Block mit mehr 
 Platz für Notizen

Beidseitig bedruckte Terminkarte, 350g 

4-seitig klappbare Terminkarte, 350g

  

Block, einseitig bedruckt, DIN A6, 80g, 50 Blatt 

  

Einzelblätter, einseitig bedruckt, DIN A6, 100g

Block, einseitig bedruckt, DIN A6, 80g, 50 Blatt 

Block, einseitig bedruckt, DIN A5, 80g, 50 Blatt 

Block, einseitig bedruckt, DIN A6, 80g, 50 Blatt 

Beispiele: Beispiele: Beispiele:

Wir beraten Sie gerne persönlich!

Tel.: 0741/174 00–0  |  E-Mail: info@dental-eggert.de
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Anmeldeformular
Sie benötigen die Daten Ihres neuen Patienten? Sie kennen 
dieses kurze Zögern sicher, wenn es darum geht, persön-
liche Daten preiszugeben. Geben Sie ihrem Patienten das 
Gefühl, gut aufgehoben zu sein. Mit einem stimmigen 
Gesamtkonzept unterstützen Sie Ihr Image und strahlen 
Qualität und Zuverlässigkeit aus. 

• Individuelle Gestaltung angepasst an Ihr 
 Corporate Design
• Enthält die wichtigsten Fragen an Ihre neuen Patienten
• Klassischerweise im DIN A4 Format

Anamnesebogen
Der Anamnesebogen erfüllt mehr Funktionen als er auf 
den ersten Blick vermuten lässt. Er klärt nicht nur die 
medizinische Vorgeschichte, er dient auch zu administra-
tiven und juristischen Zwecken. Da liegt eins ganz klar auf 
der Hand: Ein professioneller Eindruck ist hier besonders 
wichtig.

• Individuelle Gestaltung angepasst an Ihr 
 Corporate Design
• Langjährige Erfahrung: Wir gestalten Ihnen den 
 Bogen leicht verständlich
• Klassischerweise im DIN A4 Format

Patientenmappe
Bieten Sie Ihren Patienten einen weiteren Grund für die 
langfristige Bindung an Ihre Praxis. Überreichen Sie ihm 
eine individuelle Patientenmappe in der er seine Unterla-
gen auffindet und aufbewahren kann. Das schafft nicht nur 
Ordnung - dieser Service wird Ihr Patient auch garantiert 
zu schätzen wissen.

• Individuelle Gestaltung angepasst an Ihr 
 Corporate Design
• Bietet ausreichend Platz für Ihre Befunde, 
 Visitenkarte, Flyer und mehr
• Auf Anfrage in verschiedenen Varianten

TIPP
Ihre Patientenmappe sollte mit einem 
persönlichen Anschreiben beginnen.
Gerne erstellen wir Ihnen ein Textmuster.

Print Marketing  |  Praxisausstattung

Einseitig bedrucktes Anmeldeformular, DIN A4, 100g

Beidseitig bedrucktes Anmeldeformular, DIN A4, 100g

Einseitig bedruckter Anamnesebogen, DIN A4, 100g

Beidseitig bedruckter Anamnesebogen, DIN A4, 100g

Mappe, zweiteilig, mit Visitenkartenschlitz und Laschen, 

DIN A4, Außenseite bedruckt, 350g 

 

Beispiele: Beispiele: Beispiele:
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Flyer
Mit einem guten Flyer hinterlassen Sie einen guten 
Eindruck bei Ihren Patienten. Stellen Sie sich und Ihre 
Leistungen vor, erklären Sie Ihre Schwerpunkte, bieten 
Sie eine Gesprächseröffnung – nutzen Sie die Möglichkeit 
sich zu präsentieren und das über Ihre Praxisräume hin-
weg. Besonders schick gestaltet wird Ihr Flyer gerne auch 
von Ihren Patienten mitgenommen und Ihre Leistungen an 
Freunde weiterempfohlen.

• Erstellung überzeugender Inhalte oder redaktionelle
 Überarbeitung bestehender Texte 
• Einsatz von passendem Bildmaterial oder
  individuellen Grafiken Ihres Corporate Design
• Von Hochwertig bis Luxuriös: Nach DIN genormt oder 
 auf Anfrage im exklusiven Format

Postkarten
Sagen Sie „Hallo“: Mit einer Postkarte an alle Haushalte in 
der Region machen Sie schnell auf sich aufmerksam. Natür-
lich können Sie die Postkarten auch zu anderen Anlässen 
nutzen. Wie klingt für Sie eine Erinnerung an den nächs-
ten Zahnarztbesuch oder persönliche Glückwünsche zum 
Geburtstag? Nutzen Sie den persönlichen Posteinwurf auch 
als eine Teil-Maßnahme auf der Suche nach neuen Mitarbei-
ter/-innen - sie werden sehen: diese Ansprache wirkt.

• Individuelle Gestaltung angepasst an Ihr 
 Corporate Design
• Vielseitig einsetzbar und persönlich ansprechend
• Im klassischen DIN-Format oder auf Anfrage in 
 exklusiven Ausführungen und Veredelungen

Print Marketing  | Praxisausstattung

Für mehr 
Aufmerksam-

keit in der 
Region.

Beidseitig bedruckt, DIN A6, 400gFlyer, DIN lang, 6-Seiter

Flyer, DIN lang, 8-Seiter

Beispiele: Beispiele:
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Anzeigen 
Emotionen wecken und Leistungen Ihrer Praxis klar trans-
portieren – diese Grundsätze gelten auch in der Kleinan-
zeigengestaltung. Damit sich Ihre Anzeige bezahlt macht, 
muss sie wirken. Gewinnen Sie Aufmerksamkeit mit einer 
professionellen Lösung.

• Individuelle Gestaltung angepasst an Ihr 
 Corporate Design
• Themenspezifische Ausrichtung der Anzeige
• All-inclusive: Überzeugende Texte und stimmiger
 Einsatz Ihres Bildmaterials

Plakate
Ob im Wartezimmer, Schaufenster oder auf der Straße 
– großflächige Werbeplakate informieren Ihre Patienten 
schnell und effektiv. Der professionelle Einsatz des 
Werbemittels macht es dabei möglich, eine Vielzahl an 
Kunden zu erreichen.

• Individuelle Gestaltung angepasst an Ihr 
 Corporate Design
• Vielseitig einsetzbar und persönlich ansprechend
• Im klassischen DIN A1 Format oder exklusiven
 Ausführungen auf Anfrage

Praxisschild
Berufsrechtlich vorgeschrieben: Ihr Praxisschild. Ob im In-
nen- oder Außenbereich, leuchtend, groß oder klein – ma-
chen Sie auf sich aufmerksam. Mit der richtigen Gestaltung 
zeigen Sie Ihre Individualität und betonen bereits an der 
Eingangstür Ihre Fachkompetenz.

• Individuelle Gestaltung angepasst an Ihr 
 Corporate Design
• Die wichtigsten Informationen auf einen Blick
• Wetterfest und hochwertig entsprechend Ihrer 
 Anforderungen gestaltet

„Bleiben Sie direkt am Patienten mit  
   Ihrer Außenwerbung.“

Print Marketing  |  Außenwerbung

Wir gestalten Ihre Werbung in Überein-stimmung mit dem HWG!

TIPP
Ob außen oder innen: Gerne
kümmern wir uns auf Anfrage
auch um die Produktion 
Ihres neues Praxisschilds.
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196 Minuten – das ist die Zeit, die ein Deutscher im Durchschnitt 
täglich online verbringt* – Tendenz steigend. Bei einer so hohen Aufmerk-
samkeitsspanne ist klar: Die Möglichkeiten der neuen Technologien 
müssen Sie zunehmend in das Gesamtkonzept Marketing einfließen 
lassen. Digitales Marketing beginnt mit Ihrer eigenen Präsenz im Internet 
und endet noch lange nicht damit, Texte, Fotos und Videos im Netz zu 
verteilen. Was Ihre Patienten hier von Ihnen erwarten ist Storytelling, 
die Bereitschaft zum Dialog und Service, Service, Service. 

Wer online seine Leistungen am lautesten hinausschreit muss noch lange 
nicht derjenige sein, der auch am ehesten wahrgenommen wird – rein 
werbliche Marktschreier verfehlen ihre Ziele. Das stellt Sie vor neue Her-
ausforderungen: Wie machen Sie Werbung für sich – ohne offensichtlich 
Werbung zu machen? Wie ergattern Sie online die Aufmerksamkeit Ihrer 
Patienten? Und wie schaffen Sie den Schritt von der digitalen 
Informationstheke hin zum persönlichen Kontakt? 

Nutzen Sie die Vorteile der
digitalen Welt für Ihre Praxis

Digitales Marketing 

Ihre 
Patienten 
sind im 

Internet – 
und Sie?

„Lassen Sie ihn nicht warten:  
   Ihr Praxiserfolg online.“

*Statista: Tägliche Dauer der Internetnutzung in Minuten in Deutschland bis 2018

Das Netz bietet Ihnen unzählige Instrumente für professionelles 
Marketing. Eine Vielfalt, die sich rapide verändert. Trends zu 
verschlafen kann dazu führen, dass Ihre Konkurrenten Sie überholen. 
Sorgen Sie dafür, an der Spitze dabei zu sein – mit erfahrenen 
Experten an Ihrer Seite.

. 23 22 



Digitales Marketing  |  Praxis-Website

Website

Im digitalen Marketing stehen Ihnen viele Möglichkeiten zur Verfügung – doch ganz egal für wel-
che Taktik Sie sich entscheiden: Ihre Website ist Ihre Visitenkarte im Netz und damit Dreh- 
und Angelpunkt für Ihren Online-Erfolg. Bieten Sie Ihren Patienten einen echten Mehrwert mit 
Ihrem Auftritt und vergessen Sie nicht: Guter und vor allem aktueller Content ist das A und O, mit 
dem Sie Ihre Patienten von Ihrer Fachkompetenz überzeugen können – und das am besten inner-
halb kürzester Zeit. Wir unterstützen Sie gerne bei der gesamten Erstellung Ihrer digitalen Visiten-
karte: Von der Technik bis hin zum Inhalt sind wir Ihr verlässlicher Partner mit großer Expertise.

• Individuelle Gestaltung angepasst an Ihr Corporate Design
• Einsatz neuester Technik für eine optimale User-Experience
• Wir übernehmen die gesamte Erstbefüllung Ihrer neuen Website für Sie

Wir kümmern uns um den technischen Hintergrund - 
sicher und zuverlässig

• Reservierung Ihrer verügbaren Wunschdomain und Hosting
 auf unseren Servern
• Alternativ: Installation Ihrer Webseite auf einem Server Ihrer Wahl, 
 der die individuellen Anforderungen erfüllt

TIPP
Ihre Website funktioniert auch auf 
Smartphone und Tablet. Responsive 
Webdesign ist bei uns inklusive.

Relaunch ...

... wenn Sie bereits einen Internetauftritt haben, der schon 
etwas in die Jahre gekommen ist. 

• Up-to-date: Wir geben Ihrem Internetauftritt einen frischen
 Anstrich – optisch wie auch technisch durch unsere Experten
• Profitieren Sie vom selben Leistungsumfang wie bei einer 
 neuen Website
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Tipp

Professionelle Texte

• Redaktionelle Überarbeitung bestehender Texte für Ihre Website
• Erstellung fehlender Inhalte in Absprache mit Ihnen
• Texte von Werbeprofis verfasst und für Ihren  Webauftritt optimiert

Fotoservice

• Ihre Website überzeugt mit emotionalen Bildern von Ihnen, 
 Ihrem Team und Ihrer Praxis
• Organisation eines professionellen Fotoshootings mit
 einem bewährten Fotografen
• Bearbeitung und Implementierung des Bildmaterials

Rechtssicher unterwegs

• Deutlich gelockert aber nicht verschwunden: das Heilmittelwerbegesetz
• Unsere Juristen überprüfen Ihrer Inhalte noch einmal genau
• Alle von uns erstellten Inhalte sind selbstverständlich rechtskonform

Coming-Soon Seite

• Professionelle Gestaltung angepasst an Ihre spätere Praxis-Website
• Schnell versorgt mit Kontaktdaten und Informationen wie Ihr Eröffnungstermin
• Eignet sich um frühzeitig im Internet präsent zu sein (z.B. Google Ranking)

Sprachversion wechseln

• Service für Nutzer, deren Muttersprache nicht Deutsch ist
• Übersetzung Ihrer Inhalte durch unser zertifiziertes Übersetzungsbüro
• Beliebige Landessprachen wählbar

Kontinuierliche Pflege

• Wir erstellen neue Inhalte für Ihre Website in Absprache mit Ihnen
• Professionelle Formulierung der Texte
• Ein kurzer Anruf genügt und wir erledigen den Rest

Sie lassen für die Einrichtung Ihres E-Mail Postfaches vor Ort einen Profi kommen?
Dann kombinieren Sie das doch am besten gleich mit der Umsetzung einer
professionellen E-Mail Signatur. 

Ihre Geschäftsmails sind ein Bestandteil Ihrer Kommunikation und damit auch ein
Bestandteil Ihres Erscheinungsbildes nach außen. Ja, Sie müssen rechtliche Vorschriften 
am Ende Ihrer Mail einhalten – aber das muss nicht in einer Buchstabenwüste enden.
Mit einer professionell erstellten Signatur greifen Sie Ihr Design auf und erleichtern
Ihrem Patienten die weitere Kontaktaufnahme.

Gerne erstellen wir Ihnen auf Anfrage ein Textbeispiel.

Ihre E-Mail-Adresse ist eine Kontaktmöglichkeit, die auf jedem Werbemittel platziert 
wird. Zeigen Sie Ihre Professionalität mit einer entsprechend ausgewählten Adresse, die 
sich der Patient im besten Fall auch leicht merken oder notieren kann. Wir empfehlen 
z.B. den hinteren Teil Ihrer Adresse (die Domain) entsprechend Ihrer Praxishomepage 
zu benennen – so landet der Patient im Nu auch auf Ihrem neuen Webauftritt.

• Wir erledigen die Bestellung der Postfächer für Sie
• Sie brauchen kein IT Fachwissen – unsere Experten richten den
 technischen Background ein

E-Mail-Adressen

E-Mail Signatur

Noch mehr Leistung für Ihren perfekten Auftritt

Digitales Marketing  |  Praxis-Website

Bei der Erstellung einer Website treffen 
Sie auf viele spezielle Anforderungen. 
Unsere Marketing-Experten kennen sich 
aus – gerne helfen wir Ihnen weiter.

TIPP

Wir beraten Sie gerne persönlich!

Tel.: 0741/174 00–0  |  E-Mail: info@dental-eggert.de
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„ Mit SEO werden Sie 
  schneller gefunden.“

Auf der Suche nach einem neuen Zahnarzt nutzen 70 Prozent der deutschen Bevölkerung das Inter-
net als Informationsquelle Nummer 1 – und starten dafür auf Suchmaschinen wie Google oder Bing. 
Sie wollen mit Ihrer professionellen Praxis-Website von Ihren Patienten gefunden werden? Dann 
müssen Sie bei den obersten Suchergebnissen mit von der Partie sein.

Wie schaffen Sie das? Die Antwort liegt in der gezielten Optimierung Ihrer Website für die Such-
maschinen, kurz SEO. Befolgt man die Regeln, die Google vorgibt, ist die Belohnung eine bessere 
Platzierung in der Trefferliste. Klingt einfach, ist es aber nicht. Mehr als 200 Bewertungsmaßstäbe 
zieht Google für die Kategorisierung einer Website heran. Umso besser die Website hier abschnei-
det, umso wichtiger wird sie von Google eingestuft. Schließlich möchte eine Suchmaschine auch nur 
eines: seine Nutzer mit den richtigen und relevanten Inhalten versorgen.

Die Fülle an Vorgaben des Suchalgorithmus von Google verdeutlichen: Ihre Website auf den vor-
deren Plätzen zu positionieren ist ein großes Stück Arbeit. Um im hart umkämpften Wettbewerb zu 
bestehen brauchen Sie viel Fachwissen und Zeit. Vertrauen Sie hierbei auf unsere Experten, die dank 
langjähriger Erfahrung genau wissen, worauf es bei der Suchmaschinenoptimierung ankommt.

Suchmaschinenoptimierung

Digitales Marketing  |  Praxis-Website

OnPage
Alle inhaltlichen und technischen Maßnahmen, 
die direkt Ihre Praxis-Website betreffen.

• Definition Ihrer wichtigsten Keywords (Suchbegriffe), mit denen Sie 
 gefunden werden sollen
• Optimierung der Seitentitel, Meta-Description und Bildbeschreibungen 
 auf Basis der definierten Keywords
• Redaktionelle Überarbeitung aller Texte auf der Website
• Google nutzt einen separaten Algorithmus für die Suche von mobilen
 Endgeräten. Wir optimieren auch für die Suche von Unterwegs.

OffPage
Ergänzende Maßnahmen, die sich mit den externen 
Faktoren Ihrer Website befassen.

• Einrichtung und Optimierung des Google MyBusiness Profils
• Analyse des bestehenden Linkprofils (Backlinks auf Ihre Seite)
• Eintragung bei den wichtigsten Online-Bewertungsplattformen
• Auf Anfrage bieten wir Ihnen auch den Linkaufbau durch Pressearbeit, 
 diese beinhaltet: Erstellung redaktioneller Inhalte unter Berücksichtigung
 Ihrer Keywords und Verteilung mit potenzieller Veröffentlichung dieser
 Inhalte auf thematisch relvanten Seiten mit Linkverweis

TIPP

Mit Google Ads erreichen Sie zuverlässig
Ihre Zielgruppen. Werbeanzeigen werden 
noch vor den ersten Suchergebnissen 
platziert  nutzen Sie diesen EyeCatcher.
Wir stehen Ihnen gerne zur Seite.
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Digitales Marketing  |  Online-Werbung

Facebook, Twitter, Instagram und andere soziale Netzwerke haben grundlegende Elemente 
des Internetmarketings verändert und werden es weiter tun. Rund 37 Millionen Nutzer gibt 
es alleine in Deutschland*, die Inhalte konsumieren und verbreiten. Sie möchten mit Ihrer 
Praxis bei Ihren Patienten sein? Dann dürfen Sie die Bedeutung der sozialen Medien nicht 
unterschätzen. Hier haben Sie die Möglichkeit in den direkten Dialog mit Ihren Patienten zu 
kommen, auf Kritik einzugehen und sich für Komplimente zu bedanken.

Je authentischer, sympathischer und positiver Ihr Auftritt in den Social Media wirkt, desto eher 
sind die Patienten bereit Sie einmal kurz in dieser vertrauten Umgebung zu kontaktieren. Eine 
bessere Möglichkeit der Patientengewinnung und Patientenbindung werden Sie im Zeitalter 
„Digital Native“ nicht finden – vorausgesetzt Sie bedienen die Kanäle professionell und ziel-
gerichtet.

Denn ebenso, wie Sie mit vergleichsweise wenig Aufwand enorm erfolgreich werben können, 
können Ihre Bemühungen auch ins Leere gehen. Unsere Social Media Experten helfen Ih-
nen beim erfolgreichen Aufbau Ihrer Präsenz und zeigen Ihnen den richtigen Umgangston 
im „Mitmach-Web“.

Social Media 

„Sie sind noch nicht auf Facebook?  

   Ihre Patienten schon!“

Bei der Wahl eines neuen Zahnarztes vertrauen Patienten auf die Empfehlung 
ihrer Freunde, Nachbarn und nun auch Bewertungsplattformen im Internet. 
Die Erfahrungen anderer Patienten sind oft das schlagkräftigste Argument 
für oder gegen Ihre Praxis. Jameda ist Deutschlands größte Plattform für Arztem-
pfehlungen und bietet speziell auf Zahnärzte abgestimmte Leistungen. Indem 
Sie sich auf dieser Plattform registrieren, bleiben Sie über Entwicklungen Ihres 
Profils auf dem Laufenden. Wir helfen Ihnen gerne bei den ersten Schritten in 
ein erfolgreiches Empfehlungsmarketing.

• Erstellung bzw. Überarbeitung Ihres persönlichen Jameda Gold Profils 
 mit individuellen Inhalten und Bildern
• Keine Anzeige von Werbung oder anderen Zahnärzten auf Ihrem Profil
• Mit Ihrem Jameda Profil bei Google auf Seite 1 gefunden werden

Jameda Premium Profil

TIPP

Ihre Terminvergabe im digitalen Zeitalter: 
Jameda bietet eine Lösung zur Online- Termin-
vergabe, die wir gerne auch auf Ihrer Praxis-
website integrieren – ein besonderer Service 
für Ihre Patienten. Interesse? 

Facebook
• Die Nummer 1 unter den Social Media mit weltweit 1,8 Milliarden 
 aktiver Nutzer monatlich
• Wir übernehmen die komplette Einrichtung Ihrer Facebook-Seite 
 und helfen Ihnen bei Ihren ersten Schritten (Themenplan, Posting)
• Mit Facebook Ads erhöhen Sie Ihre Reichweite und werben zielgruppen-
 spezifisch. Auf Anfrage unterstützen wir Sie gerne.

Twitter
• Rund 1 Million aktive Twitter-Nutzer in Deutschland
• Wir übernehmen die komplette Einrichtung Ihrer Twitter-Seite passend 
 zu Ihrem Corporate Design
• Die Plattform der Echtzeit-Kommunikation – wir gehen mit Ihnen die 
 ersten Schritte

Instagram
• Rund 7 Millionen aktive Instagram-Nutzer in Deutschland
• Lassen Sie Bilder sprechen! Wir erklären Ihnen die ersten Schritte
• Wir übernehmen die komplette Einrichtung Ihrer Instagram-Seite 
 und verknüpfen diese mit Facebook, falls bereits vorhanden

Xing
• Das Berufsnetzwerk für Ihr Personal-Recruitment
• Über 11 Millionen Mitglieder in der DACH-Region
• Wir übernehmen die komplette Einrichtung Ihres Xing-Profils passend 
 zu Ihrem Corporate Design und helfen Ihnen bei den ersten Schritten

*Statista: Anzahl der monatlich aktiven Nutzer sozialer Netzwerke in Deutschland
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Digitales Marketing  |  Film & Radio

Radio begleitet uns durch den Tag – beim Frühstück, im Auto, im Büro, beim Haushalt – 
nicht umsonst gehört es schließlich zu den meistgenutzten Medien. Besonders für Ihr 
Marketing im lokalen Bereich hat sich Radiowerbung zum Erfolgsfaktor entwickelt.

Nehmen Sie diese Sekunden ernst: Die Lockerung der Werbung für Heilberufe erlaubt 
Ihnen viele Arten und Formen der Präsentation in der Öffentlichkeit. Allerdings steckt die 
Tücke im Detail, wenn es nicht um das „ob“, sondern um das „wie“ der Werbung geht. 
Besonders bei einem Radiospot sind schnell zu laute Töne angeschlagen.

Konzipieren und produzieren Sie Ihre Radiowerbung daher mit unseren Experten – 
gemeinsam entwickeln wir den perfekten Spot, der Aufmerksamkeit erzeugt und das 
berühmte Kino im Kopf abspielt.

Radiospot

Denken Sie bei einem Imagefilm an mehr als einen Werbespot im TV. Content Marketing 
mit Bewegtbild ist in den Social Media ein wahrer Magnet für die Aufmerksamkeit Ihrer 
Patienten und der optimale Eyecatcher auf Ihrer neuen Website. Vielseitig einsetzbar 
ist der Imagefilm Ihre Möglichkeit, ein gutes Bauchgefühl und Vertrauen bei Ihren 
Kunden zu wecken. Denn bei jeder Entscheidung bleibt immer ein Quantum Emotionen 
im Spiel – und genau da setzt der Imagefilm an.

Kurz, knapp aber spannend. Ein Imagefilm transportiert Ihre Botschaft auf unterhaltsa-
me Weise – schließlich wollen Sie den Zuschauer ja bei Laune halten und positiv 
überzeugen. Dabei geht es uns darum, Ihre Praxis authentisch und interessant, sowohl 
mit werblichen Inhalten als auch erstklassigen gestalterischen Elementen zu versehen 
und eine Geschichte zu erzählen. Wir erstellen Ihnen gemeinsam mit unseren Experten 
einen hochwertigen Imagefilm, mit dem Ihre Botschaften garantiert ankommen und 
begeistern.

Imagefilm

Auf einen Blick zusammengefasst

• Zusammenarbeit mit Profis aus der Branche
• Einhaltung aller rechtlichen Vorschriften
• Kreative Konzepte und zuverlässige Umsetzung
 für ein optimales Ergebnis!  
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Das richtige Marketing ist Ihr Erfolgsfaktor im Wettbewerb um neue und bestehende Patienten. 
Besonders bei der Neugründung einer Praxis stehen Ihnen noch alle Möglichkeiten offen, wie 
Sie nach außen hin wahrgenommen werden möchten. Sie übernehmen eine bestehende Praxis? 
Dann ist jetzt Ihre Gelegenheit das angestaubte Image aufzufrischen und der Praxis Ihre Individua-
lität zu verleihen. Mit unseren Praxis-Paketen bieten wir Ihnen eine perfekte Komplettlösung 
für Ihr professionelles Marketing. Sie haben die Wahl zwischen einem reduzierten Startpaket 
Small, der umfangreichen Medium-Variante oder dem Rundum-sorglos-Paket Large. Sie möchten 
lieber ein individuell geschnürtes Paket? Kein Problem. Wir erstellen Ihnen auch gerne ein 
persönliches Angebot.

Praxis-Pakete

„Jetzt sind Sie dran: 
   Einfach Durchstarten.“

Clever geschnürt, Zeit gespart: Rundum-sorglos mit den Marketing-Paketen.
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Die perfekte Lösung für alle Dentalmediziner die gerade eine Praxis über-
nommen haben oder eine Neugründung anstreben und dabei das Thema 
Marketing noch vorsichtig behandeln möchten. Mit unserer Small-Vari-
ante bieten wir Ihnen eine unerlässliche Grundausstattung, die Ihnen bei 
Ihren ersten Schritten hilft.

Ihre Ausstattung
Corporate Design
Praxislogo 
Design Manual

Praxisausstattung
Visitenkarten 
Briefbogen 
Umschlag 
Postkarte

Außenwerbung
Praxisschild

Praxis-Website
Website oder Redesign 
E-Mail-Adresse

Praxis-Paket   S
Sie gründen eine Praxis und möchten von Beginn an alle Chancen und Potenziale ausnutzen, die 
Ihnen die Marketingwelt zur Verfügung stellt? Dann ist unsere Large-Variante genau das Richtige 
für Sie. Mit einem optimal abgestimmten Konzept über alle Kanäle hinweg treffen Sie den Zahn der 
Zeit. Beziehen Sie schon heute die digitalen Medien in Ihre Strategie mit ein und zeigen Sie Ihren 
Patienten, dass Sie vor Ort sind – heute und in Zukunft. Die zahlreichen Kommunikationsmittel und 
-kanäle sind hochwertig gestaltet und inhaltlich perfekt aufeinander abgestimmt.

Ihre Ausstattung
Corporate Design
Praxislogo 
Design Manual

Praxisausstattung
Visitenkarten 
Briefbogen 
Umschlag 
Postkarte
Notizblock
Flyer 
Terminkarten 
Anmeldeformular 
Patientenmappe 
Privatrezept 
Anamnesebogen 

Außenwerbung
Praxisschild 
Werbeanzeige 
Plakat

Praxis-Paket   L
Erhöhen Sie Ihre Chancen auf Patientengewinnung und Patientenbin-
dung mit einem umfangreichen Marketingkonzept. Ihnen ist ein einheit-
liches Erscheinungsbild sowohl in der offline, wie auch der online Welt 
wichtig – dann ist das Praxis-Paket Medium genau die richtige Entschei-
dung. Mit diesem Konzept decken Sie alle wesentlichen Aspekte für einen 
authentischen und medienübergreifenden Praxisauftritt ab.

Ihre Ausstattung
Corporate Design
Praxislogo 
Design Manual

Praxisausstattung
Visitenkarten 
Briefbogen 
Umschlag 
Postkarte
Flyer
Terminkarten 
Anmeldeformular 
Patientenmappe 
Privatrezept 
Anamnesebogen 

Außenwerbung
Praxisschild 
Werbeanzeige

Praxis-Paket   M   

Praxis-Pakete

Praxis-Website
Website oder Redesign 
Coming-Soon-Seite 
E-Mail-Adresse
Suchmaschinenoptimierung

Online-Werbung
Social Media Grundausstattung 
Jameda Premium Profil 

Praxis-Website
Website oder Redesign 
E-Mail-Adresse

Online-Werbung
Social Media Grundausstattung

TIPP

dental EGGERT ist in jeder Situation Ihr 
richtiger Ansprechpartner. Ein Magazin 
allein kann unseren Leistungsumfang 
nicht abdecken, denn egal ob Sie gerade 
neue Mitarbeiter suchen oder Ihr Firmen-
jubiläum feiern – für sämtliche Themen 
rund um PR und Kommunikation finden 
Sie bei uns die richtigen Ansprechpartner. 
Wir sind gerne persönlich für Sie da.
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Kontakt
dental EGGERT GmbH

Württemberger Str. 14
78628 Rottweil
Tel.: 0741/174 00–0
Fax: 0741/174 00–500
E-Mail: info@dental-eggert.de 

Richtung 
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